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董事会报告 

 
一、 报告期内经营情况分析 
 

2007年上半年，中国经济状况良好，保持快速稳定的发展，金融运行总体良好，金融业改革进一步深化。在

上半年，本公司实现净利润83.26亿元，较上年同期增长107.8%。总资产达到5,831.43亿元，股东权益增至949.11

亿元。保险业务收入达到538.85亿元，其中原保险保费收入为538.38亿元，均较上年同期增长17.1%。本公司

各项业务保持快速稳定的发展。 

 

（一） 合并经营业绩 

1. 本集团合并业绩  

以下为本集团合并经营业绩概要：  

 

  

截至6月30日止6个月（人民币百万元） 2007年 2006年 

 

营业收入合计 84,051 54,627 

营业支出合计 (75,564) (50,200) 

 

营业利润 8,487  4,427 

 

净利润 8,326 4,006 

 

下表载列本公司按业务分部细分的净利润：  

 

  

截至6月30日止6个月（人民币百万元） 2007年 2006年 

 

人寿保险 4,813 3,528 

财产保险 322 163 

银行业务 1,086 1 

证券业务 676 174 

其它业务 1,429 140 

 

净利润 8,326 4,006 
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合并净利润由截至2006年6月30日止6个月的40.06亿元增加107.8%至2007年同期的83.26亿元。增加

的主要原因是本公司各项业务均取得较好业绩及理想的投资回报。  

 

本公司人寿保险业务、财产保险业务、银行业务和证券业务净利润分别占本公司合并净利润的

57.8%、3.9%、13.0%和8.1%。 

 

2. 合并投资收益  

  

截至6月30日止6个月（人民币百万元，比例除外） 2007年 2006年 

 

投资收益(1) 25,016 7,787 

公允价值变动损益(1) 607 1,867 

 

总投资收益 25,623 9,654 

总投资收益率(1) 9.9% 5.8% 

 

(1) 投资收益、公允价值变动损益及总投资收益率均未考虑投资连结保险投资账户。  

 

本公司总投资收益由截至2006年6月30日止6个月的96.54亿元大幅增加至2007年同期的256.23 亿

元。总投资收益率由截至2006年6月30日止6个月的5.8%增加至2007年同期的9.9%。增加的主要原

因是2007年上半年中国股票市场表现良好。为锁定收益，本公司在2007年实现了部份浮动盈利，

投资收益从截至2006年6月30日止6个月的77.87亿元大幅增加至2007年同期的250.16亿元，公允价

值变动损益则从截至2006年6月30日止6个月的18.67亿元下降至2007年同期的6.07亿元。 

 

本公司继续改善投资组合的资产分配以抓住资本市场的发展机遇。因此，定期存款占本公司投资

资产的比例由2006年12月31日的19.1%下降至2007年6月30日的13.3%。权益投资占本公司总投资资

产的比例由2006年12月31日的14.5%增加至2007年6月30日的18.9%。 
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下表载列本公司于各主要投资类别的投资组合分配情况：  

 

  

 2007年6月30日 2006年12月31日 

（人民币百万元）         账面值 占总额比例 账面值 占总额比例 

 

固定到期日投资 

 定期存款(3) 43,994 13.3% 59,107 19.1% 

 债券投资(1)(3) 222,992 67.2% 204,282 65.9% 

 其它固定到期日投资(3) 2,149 0.6% 1,600 0.5% 

权益投资(2)(3) 62,698 18.9% 44,791  14.5% 

 

投资资产合计(4) 331,833 100.0% 309,780 100.0% 

 

(1) 债券投资包括主债券内含衍生产品的账面值。 

(2) 权益投资包括证券投资基金、股票及长期股权投资。 

(3) 不包括归属于现金及现金等价物的部份。 

(4) 投资组合未包含投资连结保险投资账户。 

 

3. 汇兑收益／（损失） 

2007年上半年，人民币对以美元为主的其它货币升值，导致本公司以外币计价的资产产生的汇兑

损失达3.35亿元，去年同期则为1.30亿元。  

 

（二） 分部经营业绩 

1. 寿险业务 

以下为本公司寿险业务的经营数据概要： 

 

  

 2007年 2006年 

 6月30日 12月31日 

 

保费收入的市场占有率(1) 16.3% 17.0% 

 

客户数量：  

个人（千） 32,853 31,761 

公司（千） 321 307 

 

合计（千） 33,174 32,068 

 

保单继续率：  

13个月 89.0% 89.0% 

25个月 80.7% 80.3% 

 



- 4 - 

(1) 依据按照中国会计准则编制的本公司财务数据和中国国家统计局颁布的中国保险行业数据计算。  

 2007年6月30日的市场占有率以六个月期间的累计保费收入计算。  

 2006年12月31日的市场占有率以一年期间的累计保费收入计算。  

 

截至2007年6月30日止6个月，依据按照中国会计准则编制的本公司财务数据和中国保险行业数据

计算，本公司寿险业务的保费收入约占中国寿险公司保费收入总额的16.3%。从保费收入来衡量，

平安寿险是中国第二大寿险公司。 

 

本公司通过持续优化销售代理人培训机制，提升了销售代理人的产能和专业水平，同时，寿险业

务员团队发展保持良好势头，个险销售代理人从年初的20.5万增加至24.4万，增长19.0%。本公司

亦继续致力提升客户服务，于2007年6月30日，个人寿险客户13个月及25个月保单继续率分别保持

在85%及80%以上的满意水平。 
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经营业绩 

以下为本公司寿险业务的经营业绩概要：  

 

  

截至6月30日止6个月（人民币百万元） 2007年 2006年 

 

保险业务收入 42,248 37,129 

 

已赚保费 41,581 36,508 

投资收益 25,618 8,060 

公允价值变动损益 2,530 3,836 

汇兑损失 (316)  (114) 

其它收入 578 179 

 

营业收入合计 69,991 48,469 

 

退保金 (5,919) (3,910) 

赔付支出 (6,825) (4,044) 

减：摊回赔付支出 258 279 

保险责任准备金增加净额 (43,854) (29,721) 

保单红利支出 (897) (1,714) 

营业税金及附加 (841) (263) 

手续费及佣金支出 (4,601) (3,272) 

业务及管理费 (2,900) (2,217) 

减：摊回分保费用 111 167 

其它支出 (87) (72) 

 

营业支出合计 (65,555) (44,767) 

 

营业利润 4,436 3,702 

营业外收支净额 3 (3) 

 

利润总额 4,439 3,699 

所得税 374 (171) 

 

净利润 4,813 3,528 
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保险业务收入 

截至6月30日止6个月（人民币百万元） 2007年 2006年 

 

个人寿险 

新业务 

 首年期缴保费 8,361 5,269 

 首年趸缴保费 13 18 

 短期意外及健康险保费 935 1,553 

 

新业务合计 9,309 6,840 

 

续期业务 24,924 22,743 

 

个人寿险合计 34,233 29,583 

 

银行保险 

新业务 

 首年期缴保费 45 12 

 首年趸缴保费 3,712 3,450 

 短期意外及健康险保费 1 1 

 

新业务合计 3,758 3,463 

 

续期业务 126 128 

 

银行保险合计 3,884 3,591 

 

团体保险 

新业务 

 首年趸缴保费 2,278 2,452 

 短期意外及健康险保费 1,641 1,261 

 

新业务合计 3,919 3,713 

 

续期业务 212 242 

 

团体保险合计 4,131 3,955 

 

人寿保险合计 42,248 37,129 
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个人寿险业务。个人寿险业务保险业务收入由截至2006年6月30日止6个月的295.83亿元增加15.7%

至2007年同期的342.33亿元。增加的主要原因是个人寿险业务首年保费由截至2006年6月30日止6

个月的68.40亿元增加36.1%至2007年同期的93.09亿元。此外，个人寿险业务续期保费亦由截至2006

年6月30日止6个月的227.43亿元增加9.6%至2007年同期的249.24亿元。增加的主要原因是本公司持

续增加代理人数量及提升其产能。 

 

银行保险业务。银行保险业务收入由截至2006年6月30日止6个月的35.91亿元增加8.2%至2007年同

期的38.84亿元。增加的主要原因是本公司通过银行网点销售的万能寿险产品保险业务收入增长。  

 

团体保险业务。团体保险业务收入由截至2006年6月30日止6个月的39.55亿元增加4.5%至2007年同

期的41.31亿元。增长较慢的主要原因是本公司继续致力于控制本项业务的发展以提高利润率。由

于本公司继续重点销售员工福利保障计划，短期意外及健康险的保险业务收入由截至2006年6月

30日止6个月的12.61亿元增加30.1%至2007年同期的16.41亿元。 
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总投资收益 

寿险业务总投资收益由截至2006年6月30日止6个月的87.48亿元大幅增加至2007年同期的215.53亿

元。寿险业务总投资收益率由截至2006年6月30日止6个月的5.9%增加至2006年同期的10.5%。 

 

  

截至6月30日止6个月（人民币百万元，比例除外） 2007年 2006年 

 

投资收益(1) 21,511 7,045 

公允价值变动损益(1) 42 1,703 

 

总投资收益 21,553 8,748 

总投资收益率(1) 10.5% 5.9% 

 

(1) 投资收益、公允价值变动损益及总投资收益率均未考虑投资连结保险投资账户。 

 

保险责任准备金增加净额 

保险责任准备金增加净额于截至2007年6月30日止6个月为438.54亿元，于2006年同期则为297.21亿

元。保险责任准备金增加净额较大的主要原因是保险业务收入增长。 

 

退保金 

退保金由截至2006年6月30日止6个月的39.10亿元增加51.4%至2007年同期的59.19亿元。增加的主

要原因是通过本公司团险和银行保险渠道销售的某些趸缴型分红保险产品的退保金支出增加。 
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赔付支出 

下表概述赔付支出的主要组成部分。 

 

  

截至6月30日止6个月（人民币百万元） 2007年 2006年 

 

赔款支出 1,045 1,123 

年金给付 1,427 1,293 

满期及生存给付 3,582 1,094 

死伤医疗给付 771 534 

 

合计 6,825 4,044 

 

赔付支出由截至2006年6月30日止6个月的40.44亿元增加68.8%至2007年同期的68.25亿元。增加的

主要原因是由于本公司某些个人寿险产品的产品特性而带来的生存给付增加，使满期及生存给付

支出由截至2006年6月30日止6个月的10.94亿元大幅增加至2007年同期的35.82亿元。 

 

保单红利支出 

保单红利支出由截至2006年6月30日止6个月的17.14亿元下降47.7%至2007年同期的8.97亿元。在保

单持有人分红保险账户内，已实现或未实现投资收益的一部分将作为分红特别储备，于未来年度

分配给保单持有人。于2006年6月30日，本公司将分红特别储备计入应付保单红利项下，而2007

年本公司将其重分类至寿险责任准备金项下，因此分红特别储备的变动额相应计入寿险责任准备

金的增加额之中。上述即截至2007年6月30日止6个月期间的保单红利支出较2006年同期减少的主

要原因。实际上，由于2007年上半年的投资回报良好，包含分红特别储备在内的保单红利支出在

2007年上半年大幅增长。 

 

手续费及佣金支出 

  

截至6月30日止6个月 2007年 2006年 

          

手续费及佣金支出占保险业务收入的比例 10.9% 8.8% 
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手续费及佣金支出（主要是支付给本公司的销售代理人）由截至2006年6月30日止6个月的32.72亿

元增加40.6%至2007年同期的46.01亿元。手续费及佣金支出占保险业务收入的比例由截至2006年6

月30日止6个月的8.8%上升至2007年同期的10.9%。增长的主要原因是佣金率水平相对较高的个人

寿险产品首年保险业务收入增长。 

 

业务及管理费 

截至6月30日止6个月 2007年 2006年 

 

业务及管理费占保险业务收入的比例 6.9% 6.0% 

 

业务及管理费由截至2006年6月30日止6个月的22.17亿元增加30.8%至2007年同期的29.00亿元。业

务及管理费占保险业务收入的比例由截至2006年6月30日止6个月的6.0%增加至2007年同期的

6.9%。增加的主要原因是首年保险业务收入的增长。 

 

所得税 

截至6月30日止6个月 2007年 2006年 

 

有效税率 -8.4% 4.6% 

 

寿险业务截至2006年6月30日止6个月的所得税费用为1.71亿元，2007年同期的所得税费用则为-3.74

亿元。有效税率由截至2006年6月30日止6个月期间的4.6%下降至2007年同期-8.4%。下降的主要原

因是享有税收豁免的证券投资基金股息收入增加及与计入利润表内的所得税相关的递延所得税

负债减少。 

 

净利润 

由于前述原因，本公司寿险业务净利润由截止2006年6月30日止6个月的35.28亿元增加36.4%至2007

年同期的48.13亿元。 
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2. 产险业务 

以下为本公司产险业务的经营数据概要：  

 

  

 2007年 2006年 

 6月30日 12月31日 

 

保费收入的市场占有率(1) 10.2% 10.7% 

 

客户数量：  

个人（千） 6,895 6,222 

公司（千） 1,628 1,724 

 

合计（千） 8,523 7,946 

 

 截至2007年 截至2006年 

 6月30日 12月31日 

 止6个月 止年度 

 

综合成本率： 

费用率 39.8% 34.5% 

赔付率 63.2% 64.5% 

 

综合成本率 103.0% 99.0% 

 

(1) 依据按照中国会计准则编制的本公司财务数据和中国国家统计局公布的中国保险行业数据计算。  

 2007年6月30日的市场占有率以六个月期间的累计保费收入计算。  

 2006年12月31日的市场占有率以一年期间的累计保费收入计算。  
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截至2007年6月30日止6个月，依据按照中国会计准则编制的本公司财务数据和中国保险行业数据，

本公司产险业务的保费收入约占中国产险公司保费收入总额的10.2%。按照保费收入计算，平安

产险是国内第三大产险公司。 

 

本公司产险业务综合成本率的上升主要是因为财产保险行业市场竞争加剧导致保险产品的获得

成本上升。 

 

经营业绩 

以下为本公司产险业务的经营业绩概要：  

 

  

截至6月30日止6个月（人民币百万元） 2007年 2006年 

 

保险业务收入 11,637 8,871 

 

已赚保费 7,599 4,972 

投资收益 918 282 

公允价值变动损益 10 24 

汇兑损失 (11) (8) 

其它收入 38 25 

 

营业收入合计 8,554 5,295 

 

赔付支出 (4,966) (3,770) 

减：摊回赔付支出 909 853 

保险责任准备金增加净额 (747) (291) 

分保费用 (7) (1) 

营业税金及附加 (661) (486) 

手续费支出 (1,117) (674) 

业务及管理费 (1,805) (1,308) 

减：摊回分保费用 564 755 

其它支出 (78) (32) 

 

营业支出合计 (7,908) (4,954) 

 

营业利润 646 341 

营业外收支净额 (4) (2) 

 

利润总额 642 339 

所得税 (320) (176) 

 

净利润 322 163 
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保险业务收入 

截至6月30日止6个月（人民币百万元） 2007年 2006年 

 

机动车辆保险 7,799 5,797 

非机动车辆保险 3,256 2,633 

意外与健康保险 582 441 

 

保险业务收入合计 11,637 8,871 

 

保险业务收入由截至2006年6月30日止6个月的88.71亿元增加31.2%至2007年同期的116.37亿元。保

险业务收入增加的主要原因在于产险三个业务系列的销售均显著增长。 

 

机动车辆保险业务。机动车辆保险业务收入由截至2006年6月30日止6个月的57.97亿元增加34.5%

至2007年同期的77.99亿元。增加的主要原因是中国居民对机动车的需求持续增加及机动车交通事

故责任强制保险的推行。 

 

非机动车辆保险业务。非机动车辆保险业务收入由截至2006年6月30日止6个月的26.33亿元增加

23.7%至2007年同期的32.56亿元。增加的主要原因是企业财产保险、工程保险、特殊风险保险及

船舶保险的销售增长。企业财产保险业务收入由截至2006年6月30日止6个月的12.76亿元增加

23.0%至2007年同期的15.70亿元。 

  

意外与健康保险业务。意外与健康保险业务收入由截至2006年6月30日止6个月的4.41亿元增加

32.0%至2007年同期的5.82亿元。增加的主要原因是本公司在2007年上半年继续重点推广本项业

务。 

 

总投资收益 

截至6月30日止6个月(人民币百万元，比例除外) 2007年 2006年 

 

投资收益 918 282 

公允价值变动损益 10 24 

 

总投资收益 928 306 

总投资收益率 9.6% 5.2% 
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本公司产险业务总投资收益由截至2006年6月30日止6个月的3.06亿元大幅增加至2007年同期的

9.28亿元。产险业务总投资收益率由去年同期的5.2%上升至2007年上半年的9.6%。 

 

赔款支出 

截至6月30日止6个月（人民币百万元） 2007年 2006年 

 

机动车辆保险 3,935 2,527 

非机动车辆保险 594 528 

意外与健康保险 275 153 

 

赔款支出(1)合计 4,804 3,208 

 

(1) 产险业务赔款支出包括财务报表项目中的赔付支出、摊回赔付支出、提取保险责任准备金及摊回保险责任准备金。 

 

赔款支出由2006年同期的32.08亿元增加49.8%至2007年上半年的48.04亿元。 

 

本公司机动车辆保险业务赔款支出由2006年同期的25.27亿元增加55.7%至2007上半年的39.35亿

元。增加的主要原因是本公司机动车辆保险业务过去12个月的保险业务收入增长。 

 

本公司非机动车辆保险业务赔款支出由2006年同期的5.28亿元增加12.5%至2007年上半年的5.94亿

元。增加的主要原因是本公司非机动车辆保险业务过去12个月的保险业务收入增长。 

 

本公司意外与健康保险业务赔款支出由2006年同期的1.53亿元增加79.7%至2007年上半年的2.75亿

元。增加的主要原因是本公司意外及健康保险业务过去12个月的保险业务收入增加较多。 

 

手续费支出 

截至6月30日止6个月  2007年 2006年 

 

手续费支出占保险业务收入的比例 9.6% 7.6% 
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手续费支出由截至2006年6月30日止6个月的6.74亿元增加65.7%至2007年同期的11.17亿元。手续费

支出占保险业务收入的比例由截至2006年6月30日止6个月的7.6%增加至2007年同期的9.6%。增加

的主要原因是保险业务收入增加及产险行业竞争加剧导致市场佣金率升高。 

 

业务及管理费 

截至6月30日止6个月 2007年 2006年 

 

业务及管理费占保险业务收入的比例 15.5% 14.7% 

 

业务及管理费由截至2006年6月30日止6个月的13.08亿元增加38.0%至2007年同期的18.05亿元。增

加的主要原因是本公司产险保险业务收入的增长及产险行业竞争的加剧。 

 

所得税 

截至6月30日止6个月 2007年 2006年 

 

有效税率  49.8% 51.9% 

 

所得税由截至2006年6月30日止6个月的1.76亿元增加81.8%至2007年同期的3.20亿元。增加的主要

原因是本公司应税利润增长。有效税率由截至2006年6月30日止6个月的51.9%下降至2007年同期的

49.8%。有效税率下降的主要原因是享有税收豁免的证券投资基金股息收入增加。 

 

净利润 

由于前述原因，本公司产险业务净利润由截至2006年6月30日止6个月的1.63亿元增加97.5%至2007

年同期的3.22亿元。 
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3. 银行业务 

本公司银行业务主要由两间子公司平安银行及深圳商业银行开展。平安银行在上海及福州经营，

并于2006年6月获中国银监会批准可提供人民币服务。深圳商业银行于1995年8月3日成立，并在深

圳经营业务。就总贷款及存款规模而言，深圳商业银行是深圳市六大银行之一。于2006年底，深

圳商业银行完成其重组，而其注册股本由人民币1,600,000,000元增加至人民币5,502,000,000元。本

集团通过股本转让以及注资而购入深圳市商业银行89.36%权益，成为其最大股东。 

 

于2007年6月16日，中国银监会批准深圳商业银行吸收合并平安银行。合并后，深圳商业银行更

名为深圳平安银行，而原有平安银行之上海总行及福州分行，分别重组为深圳平安银行上海分行

及福州分行。于2007年6月27日，深圳商业银行更名为深圳平安银行的工商变更手续正式完成。

合并后，深圳平安银行有49间分支机构及157个自动柜员机网络遍布深圳、上海及福州。 

 

深圳商业银行整合入本集团以及其转型进展顺利。组织架构已重新组合，各权责分工已重新定义，

IT技术能力亦已强化。在业务开拓方面，财富管理业务已展开，已于深圳设立三个狾w盈理财中

心荂C2007年5月21日，深圳商业银行成功发行银联标准的万里通联名信用卡。这是国内保障功能

最完善的联名信用卡之一，显示了银行与保险平台整合的强大优势。 

 

经营业绩 

下表载列本公司银行业务的若干关键财务资料： 

 

截至6月30日止6个月（人民币百万元） 2007年 2006年 

 

净利息收入 1,488 11 

 

营业及管理费用(1) (900) (9) 

 

净利润 1,086 1 

 

(1) 营业及管理费用包括财务报表中的业务及管理费、营业税金及附加、其它支出、营业外支出及除贷款外的其它资

产减值损失。 

 

本公司银行业务的净利润由截至2006年6月30日止6个月的人民币1百万元大幅增加至2007年同期

的人民币10.86亿元。相比截至2006年6月30日止6个月平安银行之单独贡献，净利润增加主要因为

收购深圳商业银行后所产生之利润贡献所致。 
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此外，2007年上半年确认了非经常性之项目注人民币4.09亿元，其中主要包括出售不良资产的非经

常性盈利以及拨回诉讼准备金。 

 

注 非经常性项目是指符合中国证监会[2004]4号文关于非经常性损益披露规定之项目。 

 

核心业务盈利能力 

截至6月30日止6个月（人民币百万元） 2007年 2006年 

 

利息收入  

 客户贷款 1,348 7 

 存放央行款项 73 － 

 应收同业及其它金融机构款项 295 15 

 

利息收入合计 1,716 22 

 

利息支出   

 客户存款 (641) (2) 

 应付同业及其它金融机构款项 (157) (9) 

 

利息支出合计 (798) (11) 

 

存贷业务净利息收入 918 11 

债券利息收入 570 － 

 

净利息收入 1,488 11 

 

净息差(1) 2.4% 0.6% 

平均生息资产余额（人民币百万元） 118,411 1,170 

平均计息负债余额（人民币百万元） 110,507 681 

 

(1) 净息差是指年化后平均生息资产收益率与年化后平均计息负债成本率之差。 

 

净利息收入由截至2006年6月30日止6个月的人民币0.11亿元增加至2007年同期的人民币14.88亿

元。如上文所述，净利息收入的大幅增加乃由于收购深圳商业银行所致。 
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净息差由截至2006年6月30日止6个月的0.6%上升至2007年同期的2.4%。2006年上半年，平安银行

主要从事外币业务，须从同业市场获取成本不低的资金来支持业务发展。而自收购深圳商业银行

后，本公司银行业务拥有人民币及外币业务及超过三百万客户账户。因此，较低成本之客户存款

成为了主要的资金来源，而净息差亦因此而升至2.4%。 

 

营运效率 

截至6月30日止6个月 2007年 2006年 

 

成本与收入比例(1) 46.3% 84.4% 

 

(1) 成本与收入比例为业务及管理费用／净营业收入。 

 

成本与收入比例由截至2006年6月30日止6个月的84.4%下降至2007年同期的46.3%。然而，截至2006

年6月30日止6个月的成本与收入比例完全来自平安银行。收购后，2007年同期的成本与收入比例

反映深圳市商业银行与平安银行的合并业绩。 

 

深圳平安银行可比较数据的补充参考数据 

下表列示了深圳平安银行2007年上半年之关键指标与2006年同期之指标的对比，以作参考(1)： 

 

于6月30日或截至该日止6个月 2007年 2006年 

 

成本与收入比例(2) 46.3% 35.5% 

 

贷存比例(3) 52.6% 72.6% 

 

不良贷款率(4) 1.1% 8.2% 

 

贷款损失准备／不良贷款比例 66.0% 39.1% 

 

资本充足率 10.6% 4.9% 

 

(1) 此表内2006年之比例均为模拟深圳商业银行与平安银行已于2006年上半年合并之未经审计的可比参考结果。 

 

(2) 成本与收入比例为营业及管理费用／净营业收入。由于深圳商业银行的重组及整合导致相关成本上升，以及就未

来发展所支出的费用，例如聘请关键管理人员、IT基础设施投资及重塑品牌等，故成本与收入比例会处于较高水

平。 

 

(3) 贷款包括一般贷款及票据贴现。 

 

(4) 不良贷款是指被评为次级，可疑和损失类之贷款。不良贷款比例之下降主要是由于深圳商业银行2007年第2季度将

超过28亿元之不良资产包转售给信达资产管理公司引致。 

 

于2007年6月30日，合并后之深圳平安银行的总资产为1,247.88亿元。资本充足率为10.6%，不良贷

款率下降至1.1%。 

 

4. 证券业务 



- 19 - 

本公司证券业务主要由本公司拥有86.1%权益的子公司平安证券开展。平安证券在中国拥有22家

营业部以及门户网站PA18。 

 

经营业绩 

本公司证券业务的净利润由截至2006年6月30日止6个月的1.74亿元大幅增加至2007年同期的6.76

亿元。 

 

下表载列本公司证券业务的若干关键财务资料： 

 

截至6月30日止6个月（人民币百万元） 2007年 2006年 

 

手续费及佣金净收入 975 218 

   

总投资收益(1) 491 168 

   

净利润 676 174 

 

(1) 总投资收益包括投资收益及公允价值变动损益。 

 

手续费及佣金净收入 

下表载列手续费及佣金净收入的主要组成部份： 

 

  

截至6月30日止6个月（人民币百万元） 2007年 2006年 

 

手续费及佣金收入 

 经纪手续费收入 790 150 

 承销佣金收入 224 35 

 其它 32 45 

 

手续费及佣金收入合计 1,046 230 

 

手续费及佣金支出 

 支付经纪手续费 (71) (12) 

 

手续费及佣金支出合计 (71) (12) 

 

手续费及佣金净收入 975 218 
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本公司经纪业务的经纪手续费收入由截至2006年6月30日止6个月的1.50亿元增加至2007年同期的

7.90亿元。增加的主要原因是由于中国股票市场快速发展，成交量大幅增长。 

 

本公司投资银行业务的承销佣金收入由截至2006年6月30日止6个月的0.35亿元大幅增加至2007年

同期的2.24亿元。增加的主要原因是由于证券市场快速发展及本公司致力于发展该项业务。 

 

手续费及佣金收入合计的增加与业务的增长保持一致。由于该原因，手续费及佣金净收入由截至

2006年6月30日止6个月的2.18亿元大幅增加至2007年同期的9.75亿元。 

 

总投资收益 

本公司证券业务的总投资收益由截至2006年6月30日止6个月的1.68亿元大幅增加至2007年同期的

4.91亿元。增加的主要原因是本公司自营证券业务的已实现投资收益大幅增加。 

 

5. 信托业务 

截至6月30日止6个月（人民币百万元） 2007年 2006年 

 

营业收入合计(1) 448 140 

净利润(1) 275 61 

 

(1) 营业收入合计及净利润并未合并平安信托下属子公司数据。 

 

信托公司业务的总收入由截至2006年6月30日止6个月的1.40亿元大幅增加至2007年同期的4.48亿

元。本公司信托业务的净利润由截至2006年6月30日止6个月的0.61亿元增加至2007年同期的2.75亿

元。净利润增加的主要原因是平安信托管理的信托资产大幅增长及取得较好的投资回报。 

 

6. 受托资产规模 

 2007年 2006年 

（人民币百万元） 6月30日 12月31日 

 

委托贷款 1,931 2,120 

企业年金受托资产 1,198 634 

信托受托净资产 28,676 16,677 
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7. 资产管理业务 

2007年上半年，平安资产管理公司管理的资产规模继续保持稳定增长的态势，总投资收益和总投

资收益率亦增长显著。同时，除管理集团内部资产外，平安资产管理开始积极拓展第三方资产管

理业务。在内部管理方面，平安资产管理通过持续完善业务流程的标准化、规范化，不断加强内

控管理、风险计量、资产配置和业绩评估机制，使投资管理能力得到不断提升。 

 

平安资产管理（香港）于2007年3月1日正式获得香港证监会颁发的资产管理牌照，成为负责本公

司海外投资管理业务的主体。 

 

二、 报告期内重大事项讨论与分析 
在报告期内，本集团有以下业务事项将对公司经营产生影响。 

 

（一） 保险业务 

上半年平安寿险业务发展快速，其中产品停售换代对业务发展有较大影响，个险上半年完成首年保费收

入93.09亿元，比2006年上半年增长36.1%。 

 

上半年市场竞争加剧，手续费率政策环境放宽，获取成本增加，对平安产险业务盈利造成压力，平安产

险总体综合成本率有所上升。 

 

受惠于投资环境的显著改善，上半年保险资金投资收益成绩喜人。 

 

中国保监会发布《保险机构债券投资信用评级指引（试行）》，要求保险机构建立内部信用评级系统，

评估债券投资信用风险。这是保险业全面落实《关于加强保险资金风险管理的意见》的重要举措，标志

保险资金债券投资开始步入信用风险管理阶段。这对本公司建立内部信用评级制度，维护保险资产安全

具有较高的指导意义。 
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（二） 银行业务 

本报告期，银行业务非经常性净损益项目金额为4.09亿元，其中主要包括出售不良资产的非经常性盈利

以及拨回诉讼准备金。 

 

（三） 其它 

为促进信托公司健康发展，鼓励具备资质的信托公司进行审慎金融创新，中国银行业监督管理委员会和

国家外汇管理局制定了《信托公司受托境外理财业务管理暂行办法》；为进一步丰富代客境外理财产品

投资品种，促进代客境外理财业务的稳健发展，中国银监会调整了商业银行代客境外理财业务境外投资

范围；针对境内基金管理公司和证券公司等证券经营机构的《合格境内机构投资者境外证券投资管理试

行办法》也已颁布。上述内容对本集团旗下各业务单位拓展理财业务有较大的促进作用。 

 

三、 本公司经营中的问题与困难 

（一） 寿险业务 

平安寿险制定二元化发展战略，将一方面立足于沿海城市已具备的优势地位，另一方面加紧在内地、中

小城市探索新模式。实现二元市场的快速成长，公司将面临人才、资源分配等方面的挑战。 

 

央行持续调控政策对保险业的发展产生一定影响。一是对保险产品销售的负影响，加息后一年期存款基

准利率上调至3.33%，扣除利息税后实际收益率为3.16％，超过寿险产品预定利率上限2.5%，对传统储蓄

型保险产品的销售带来不利影响；二是对保险资金运用收益率的正影响，由于保险公司的资产有相当一

部分配置在银行存款和债券投资上，加息会增加保险公司再投资和新增投资于银行存款、债券投资的净

收益；并有利于改善寿险公司资产负债不匹配的潜在风险，提高寿险公司的内含价值。 
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寿险产品费率自由化趋势明显，本公司寿险业务势必也会面临挑战，本公司将密切关注政策动态及监管

办法，完善已有的分析，制定应对举措。 

 

（二） 产险业务 

上半年产险市场竞争加剧，手续费率政策环境放宽，获取成本增加，对本公司产险业务盈利造成压力，

总体综合成本率有上升趋势。这将对本公司产险业务的经营管理提出更高的挑战，平安产险须扩大在效

益市场的业务规模，管控好业务质量及成本，同时，进行资源优化整合，细分市场，实施销售方式转型，

建立专业销售团队。 

 

（三） 银行业务 

目前，合并完成后的深圳平安银行处于从区域性银行向全国性银行的转型期，积极推出各类创新金融产

品和服务，发行信用卡，招聘经营管理人才，调整组织架构，导致深圳平安银行的成本增幅较大，成本

收入比处于较高水平。 

 

（四） 其它 

平赡养老险、平安健康险、平安资产管理（香港）尚处于创业期，短期内还不能对全集团的利润作出较

明显的贡献。 
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四、 内含价值 
为提供投资者额外的工具了解本集团的经济价值及业务成果，本集团已在本节披露有关内含价值的数据。内

含价值指调整后股东资产净值，加上本集团有效人寿保险业务的价值（经就维持此业务运作所要求持有的法

定最低偿付能力额度的成本作出调整）。内含价值不包括日后销售的新业务的价值。 

 

经济价值的成份 

 

 单位：人民币百万元 

 2007年 2006年 

 6月30日 12月31日 

 

调整后资产净值 95,567 46,282 

1999年6月前承保的有效业务价值 (16,446) (20,932) 

1999年6月后承保的有效业务价值 51,251 48,011 

持有偿付能力额度的成本 (9,573) (7,788) 

 

内含价值 120,799 65,573 

 

一年新业务价值 7,323 6,007 

持有偿付能力额度的成本 (1,108) (875) 

 

扣除持有偿付能力额度的成本后的一年新业务价值 6,215 5,132 

 

经调整资产净值是根据本集团按中国法定基准计量的经审计股东净资产值计算。若干资产的价值已调整至市

场价值。应注意经调整资产净值适用于整个集团（包括平安寿险及其它业务单位），而所列示的有效业务价

值及一年新业务价值仅适用于平安寿险，不包括其它业务单位。 

 

主要假设 

2007年6月30日内含价值计算所用主要假设与2006年年末评估所用的主要假设相同。 
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新业务量与业务组合 

用来计算截至2007年6月30日止前12个月新业务价值的首年保费为人民币272.72亿元。新业务的首年保费结构如

下： 

 

 比例 

 

个人寿险 51.3% 

 长期业务 49.5% 

 短期业务 1.8% 

团体寿险 26.0% 

 长期业务 16.7% 

 短期业务 9.3% 

银行保险 22.7% 

 长期业务 22.7% 

 

合计 100.0% 

 

注：因四舍五入，直接相加未必等于总数。 

 

敏感性分析 

本集团已测算若干未来经验假设的独立变动对有效业务价值及一年新业务价值的影响。特别是已考虑下列假设

的变动： 

 

‧ 风险贴现率 

‧ 每年投资回报增加50个基点 

‧ 每年投资回报增加100个基点 

‧ 已承保人寿保险的死亡率及发病率下降10% 

‧ 保单失效率下降10% 

‧ 维持费用下降10% 

‧ 分红比例增加5% 
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 单位：人民币百万元 

 风险贴现率 

 

 收益率／ 收益率／ 收益率／  

 11.0% 12.0% 13.0% 12.0% 

 

有效业务价值 27,309 25,232 23,330 25,902 

 

    收益率／ 

 11.0% 12.0% 13.0% 12.0% 

 

一年新业务价值 6,814 6,215 5,694 7,060 

 

 单位：人民币百万元 

假设 有效业务价值 一年新业务价值 

 

基准假设 25,232 6,215 

每年投资回报增加50个基点 33,339 6,473 

每年投资回报增加100个基点 40,838 6,733 

死亡率及发病率下降10% 25,566 6,343 

保单失效率下降10% 25,769 6,452 

维持费用下降10% 26,064 6,353 

分红比例增加5% 24,046 6,070 

 

注：有效业务及新业务的贴现率分别为收益率／12.0%及12.0%。 

 

五、 报告期内投资情况 

（一） H股募集资金使用情况 

本公司2004年首次公开发行H股所得款项已全部用作一般企业用途及改善业务运营，所得款项构成本公

司营运资金一部分，并按照相关行业监管机构有关适用法规进行使用。 

 

本报告期内的重要股权投资事项如下： 

 

增资平赡养老险 

经中国保监会于2007年3月9日批准，本公司向平赡养老险增加2亿元注册资本。增资后，平赡养老险的

注册资本为人民币5亿元。 

 

（二） A股募集资金使用情况 

本公司2007年2月首次公开发行A股，募集资金净额达人民币382.22亿元。截至2007年6月30日止，本公司

注册资本的变更尚处于监管机构审批过程中，A股募集资金全部存放于本公司在深圳平安银行开立的募

集资金专户。 
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六、 实际经营成果与上市文件／盈利预测／计划比较，说明预测或计划进度情况 

（一） 完成盈利计划的情况 

2007年上半年，本集团实现合并净利润83.26亿元，较上年同期增长107.8%，超额完成预期目标。 

 

保险、银行、资产管理三大业务线净利润均实现大幅度增长，其中银行及资产管理业务净利润实现了高

速增长，业务占比显著提升。其中，保险业务实现净利润51.35亿，同比增长39.1%，业务占比61.7%，同

比下降30.4个百分点；银行业务实现净利润10.86亿，业务占比13.0%，同比上升13.0个百分点；证券业务

实现净利润6.76亿，同比增长288.5%，业务占比8.1%，同比上升3.8个百分点。 

 

（二） 完成经营计划情况 

2007年上半年，本公司在保持平稳快速发展的同时，按照既定的发展计划推动各项工作开展，全面执行

公司发展战略，各项运营计划达成良好。 

 

本公司继续致力于向国际领先的金融服务集团的目标迈进，力争成为市场的主导者之一。本公司从业务、

组织与管理三方面 力，使综合金融平台得到进一步完善，随 后援平台功能整合的平稳推进，本集团

的交叉销售业绩超越预期。同时，本公司在保险业务不断强化的基础上，银行业务整合已经顺利完成，

资产管理业务全球化平台已经初步搭建，保险、银行、资产管理核心业务三大支柱体系已经初步形成。 
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保险业务方面 

本公司寿险、产险业务坚持内涵与外延并重的策略， 眼于公司更长期发展的客户资源储备，在保持规

模稳步增长的同时，积极寻找新的业务增长点。本公司制定了城市、农村并重发展的“二元化”市场战

略，在苏、浙两省筹备了试点。平安寿险在国内保险市场率先推出外汇保险产品，市场反应良好。个险

销售代理人从年初的约20.5万提升至约24.4万，保持良好增长势头。平安产险制定积极的发展方针，拓

展新渠道，并充分利用本集团其它子公司庞大的销售队伍和坚实的客户基础，加快进行交叉销售，努力

提升市场份额。平赡养老险务致力提供专业服务，抓住社保转制的机遇，迅速发展壮大；截至2007年6

月，平赡养老险申请开设35家分公司，已全数取得经营保险业务许可证，目前全国业务开展顺利。 

  

银行业务方面 

本公司积极发展现有银行业务，并通过各种可能的方式逐步构建全国性网络。经中国银监会批准，深圳

市商业银行吸收合并平安银行，更名为“深圳平安银行股份有限公司”（简称“深圳平安银行”）。深

圳平安银行同时在深圳、上海、福州三地拥有分支机构，为公司和个人客户提供全面金融服务和产品。

两行合并进一步整合了本集团的银行资源，有助于强化银行业务支柱，形成单一银行品牌，逐步建成全

国性的银行业务平台。2007年5月21日，经多年精心孕育，深圳平安银行成功发行银联标准的万里通联

名信用卡，这是国内保障功能最完善的联名信用卡之一，显示了银行与保险平台整合的强大优势。 

  

资产管理业务方面 

公司一方面继续强化国内投资平台的建设和运作，不断拓展投资渠道，提高优质项目的发掘能力和产品

包装能力，另一方面努力建立完善高效的海外投资平台，实现全球资产配置，提高投资回报，改善资产

负债匹配。 

 

上半年，受益于国内证券市场的快速发展及成交量的大幅攀升，证券业务（证券经纪、投资银行以及衍

生产品等）增长迅猛；保险资金投资收益率显著提升；信托业务非资本市场投资表现良好；第三方资产

管理业务发展取得突破，受托管理资产规模高速成长。平安资产管理（香港）公司获颁香港资产管理牌

照，全球投资平台初步搭建。经全球知名证券分析师专业评级机构 StarMine评比，平安证券在“2006全

球业绩预测及选股最佳分析师”亚洲区排名中共有4人次上榜，在众多著名卖方研究机构中位列第八。 

 

七、 上年度报告中披露的经营计划修改内容 
上年度本公司未披露经营计划，与 A股上市时披露的发展目标相比，本报告期内本公司无经营计划
修改内容。 


